
Пермь 2020 г.  

 

Особенность подготовки кадров 

через внешние учебные центры. 

Трата денег или необходимость? 



Начало деятельности - январь 2016 г.  

 -Активное влияние на развитие рынка недвижимости через формирование высокого 

профессионального уровня специалистов по недвижимости.  

- Воспитать гармонично развитую личность, научить риэлторов учиться на протяжении 

всей профессиональной деятельности. 



- Риэлтор – это звучит гордо 

- Если работать, то только 

профессионально 

- Профессиональное обучение – 

залог финансовой 

стабильности 

- Если не знаешь, узнай в 

первоисточнике



- Частные риэлторы 

  

- Специалисты АН до 30 

человек 

 

- Отделы продаж 

застройщиков 



- После обучения, информация об Агенте появится в 

Едином реестре 

- Возможность привезти «Звезду»  

- Систематизировать знания по каждому направлению 

- Возможность учиться у узких специалистов 

- Углубленные специализированные курсы 

- Возможность делиться опытом друг с другом 

 

 



- Профессиональные Курсы по повышению 

Квалификации -  Агент/Брокер/Аналитик/ Специалист 

- Цикл семинаров Юридический «ликбез» 

- Цикл семинаров «Узнай из первоисточника» 

- Тренинги по отработке навыков  

- Мастер классы ( Кейсы и Практика) 

- Конференции  

- Круглые столы 

- Релакс для риэлторов. 

 

 

 



 

 

 

Преподавательский состав ЧОУ ДПО 

Международная школа недвижимости и 

бизнеса – это команда 

Единомышленников.  

Мы постоянно организовываем собрания, 

чтобы обсудить результаты обучения, 

изменения, которые необходимо внести в 

Курс лекций. Проводим дополнительные 

внутренние семинары по Практике 

ведения Лекций, удержания аудитории и 

т.д., делимся опытом.  



 

 

 

 

 

 

Дополнительно в наших 

программах: 
 

 Мастер класс «Имидж 

риэлтора» 
 

 Тесты на самопознание 
 

 Типология личности 
 

 Защита курсовой работы 
 



 

 

 

 

 

 Программы от 72 часов 

Особенности: 

 

 Преподаватели – приглашенные практики 

данной сферы 
 

 Технологии строительства и бизнеса 
 

 Правильное позиционирование в рекламе 
 

 Особенности ценообразования 
 

 Особенности ЦА 
 

 Защита курсовой работы 



За прошедший год слушателями курса были специалисты 

из разных регионов: 

 Пермь и Пермский край 

 Москва и Подмосковье  

 Киров 

 Владивосток 

 Баку 

 

Курс на 70% состоит из практических занятий. Нет скучных 

лекций, после которых сложно одному разобраться в большом 

количестве информации. 

Наш принцип минимум теории – максимум практики. Все 

разбирается на реальных примерах. По окончании курса 

слушатель выходит с полностью осмысленным материалом, 

который он сразу же может внедрять в своей компании. 

Основным преподавателем курса является: Епишина Эльвира 

Дмитриевна, Аккредитованный преподаватель и 

Сертифицированный аналитик, Директор ООО 

«Аналитический центр «КД-консалтинг», кандидат 

экономических наук. 



Росреестр 

Налоговая служба 

Управлением по вопросам Миграции 

Органы опеки и попечительства 

  ГУП ЦТИ Пермского края 

  Администрация г. Перми 

  Нотариальная палата ПК 

  Роскомнадзор  

 Благодаря данным семинарам у специалистов 

есть полная информация о точке зрения 

государственных структур. 

Риэлторы знают нюансы и особенности 

взаимодействия, имеют контакты 

ответственных лиц, у кого можно  получить 

быструю консультацию. 



 Использование МСК. Ответственность 

Сохранение прав пользования в жилом 

помещении 

Банкротство физических лиц 

Банкротство юридических лиц 

Признание сделок недействительными 

Судебная практика и др. 
 

Наше образовательное учреждение  уделяет 

особое внимание освящению судебной практики. 

Именно это помогает риэлторам заниматься 

профилактикой нарушений законодательства при 

сделках с недвижимостью 



 

 

 

 

 

Данное мероприятие проводилось в Перми уже 5 раз и интерес к нему не стихает. В 2020 году 

провели онлайн.  

 У риэлторов часто возникает  вопрос: В КАКОЙ БАНК ВЕСТИ КЛИЕНТА для рассмотрения ипотеки?  

Цель  деловой игры: 

 Изучить профессиональным риэлторам  одновременно все программы Банков на живых примерах, 

чтобы  увеличить  количество и скорость проведения ипотечных сделок. После мероприятия – 

риэлторы будут иметь сводную таблицу, в какой банк обращаться с тем или иным клиентом. 



По объектам 

 Комнаты в квартирах и общежитиях 

 Коммерческая недвижимость 

 Жилое помещение 

 Деревянные перекрытия 

 Объект в Пермском крае, в других регионах 

 Земля СНТ, ИЖС, загородная недвижимость 

 Др.  

 

 

 

По клиентам 

 Военный билет 

 Пенсионеры, ИП, Судимые 

 Н/летние 

 Материнский капитал 

 Величина дохода (иждивенцы) 

 Первоначальный взнос 

 Кредитная история 

 Кредит под залог недвижимости 

 Рефинансирование 

  Др. 

Вопросы, которые разбираются на конференции,  

охватывают все нюансы ипотечных сделок 



 

 

 

 

 

Риэлторы самостоятельно 

заполняют таблицу и получают 

отличный рабочий инструмент по 

работе с банками. 



 

 

 

 

 

По нашим наработкам и вопросам были 

проведены подобные конференции с Банками  

• в "Красноярском Союзе Риэлторов» 

• в  НП "Поволжская Гильдия Риэлторов» 

• В г. Ижевск 



 

 

 

 

 

На одной площадке Застройщики, Юристы, 

Технологи, Аналитики, Риэлторы. 

Изучили: 
• Технологии строительства (панель, МК, кирпич и тд.)  

• Классификацию новостроек (стандарт, комфорт и т.д.) 

• Виды отделки 

• Судебную практику при банкротстве Застройщика 

• Изменение законодательства   



 

 

 

 

 

На одной площадке Кадастровые инженеры, 

Юристы, Оценщики, представители Росреестра, 

Риэлторы. 

 Ежегодно в преддверии сезона продаж Загородной   

недвижимости мы проводим конференцию, чтобы подготовить  

специалистов к профессиональной работе с клиентами.  



Тема круглого стола, как правило, вытекает из самых 

проблемных мест в сделках с недвижимостью. 

Одним из таких проблемных мест является Реализация 

МСК 

• Сроки, правила от ПФ 

• Требования к объектам под МСК 

• Использование Займов под МСК. Риски.  

• Выделение долей по обязательству. Как правильно. 

• Не выполнение обязательств перед ПФ. Судебная 

практика  
 

Данное мероприятие проводилось дважды и 

получило очень большой резонанс. В Перми у 

риэлторов практически не встречаются объекты с 

невыполненными обязательствами по МСК. Риэлторы 
ведут разъяснительную работу  среди населения. 

 

 

 

 

 

 



Тренинги с отработкой навыков 

всегда востребованы.  

За 2017 год в нашей школе 

прошли такие необычные 

тренинги: 

• Антистресс (В. Плетнев) 

• Планирование на Новый год 

(В. Плетнев) 

• Работа с рекомендациями (А. 

Макаров) 

• Работа с покупателями (А. 

Захаров) 

• И др.  

 

 

 

 

 



Мастер- класс – передача опыта от 

Профессионалов практиков.   

У нас есть особое требование для 

Спикеров по МК - Обязателен разбор 

кейсов и практическая работа 

Слушателей.  
 

• Маркетинг  и продвижение АН (для 

руководителей АН)  - разбор кейсов на 

своих компаниях. (Ю. Лебедева) 

• Работа со встречными вариантами, 

используя технологию Обмена  - на 

имеющихся объектах выстроить 

системную работу (Е. Максимча) 

• Предварительный договор. Риски, 

последствия  - разбор кейсов и 

судебной практики (Мехоношина С.Н.) 

 

 

 

 



 Школа Акварельной живописи 

   Мастер-классы по рукоделию 

Мы стремимся, чтобы наше УЗ 

было больше, чем 

Образовательное учреждение. 

Поэтому, помимо учебы мы 

приглашаем специалистов на 

мероприятия, посвященные отдыху 

и хобби.  

Часто риэлторы приходят с детьми 

и это нас очень радует ))) 



Игровое обучающее мероприятие. 

Мы заключили Соглашение с 

Центром КВЕСТРУМ  на 

проведение наших обучающих игр 

на их территории.  

Для игры выбраны декорации Психбольницы ))). В игре 

участвуют настоящие актеры.  

Участникам дается час, чтобы выбраться из 

Психбольницы. Для этого нужно правильно решить все 

риэлторские задачи. Это очень интересно, смешно и 

страшно!!!  



 Защита Курсовых работ, после курса Агентов. 
  

Слушателям Агентам дается пакет документов на квартиру  для анализа. Агент должен 

защитить проект  приемной комиссии по следующим вопросам: 

 

• Определить Тип жилья 

• Цена объекта, исходя из Сравнительного анализа 

• Пакет документов. Чего не хватает и где взять 

• Презентация Маркетингового плана 

• Определение целевой аудитории покупателей 

• Расчет налогообложения сделки 

• И др.  



 Защита Курсовых работ, после курса Брокеров. 
  

Слушателям Брокерам   на примере своей компании  

разрабатывают один из кейсов на выбор: 
 

• Набор персонала 

• Оптимизация налогообложения ООО или ИП 

• Разработка плана работы агентской группы 

• Маркетинг и Продвижение компании 

• И др.  

 

 

 



 Защита Курсовых работ 

после курса Аналитиков по 

реальным кейсам 

«Мониторинг рынка 

недвижимости по 

сегментам» 

 Уникальная возможность 

для слушателей курса 

пройти стажировку в 

ведущей консалтинговой 

компании.  
 Всем слушателям, успешно 

прошедшим курс, выдается 

Свидетельство АРН. 



 

 

После прохождения курсов Агентов и Брокеров, все Слушатели сдают 

Квалификационный экзамен а проходят Аттестацию в соответствии с 

Национальным стандартом. Аттестационная комиссия  и Экзаменационные 

вопросы утверждены ТОС.  



 

 

Если руководство Агентства планирует провести полноценное  обучение для 

своих сотрудников, то мы всегда идем навстречу:   

Гибкая система скидок 
 

Индивидуальный курс Агент/Брокер  с проработкой программы  
 

Организация индивидуальных Мастер классов  по запросу  



 Применяем игровые методы обучения (квесты) 
 

 Мы уделяем огромное значение практическим работам, поэтому после каждого 

курса Слушатель защищает Курсовую работу. 
 

 Собираем на одной площадке представителей разных структур. При таком подходе 

мероприятия получаются очень информативными.  
 

 Мы не просто Образовательное учреждение, а Клуб для общения, получения 

знаний, занятий хобби. Это позволяет выстраивать дружеские и партнерские 

отношения с нашими Слушателями. 
 

 Для повышения финансовой эффективности курсов Агентов, мы привлекаем 

Новичков на отдельные лекции курсов, в случае если у них нет возможности 

оплатить весь курс целиком. (без выдачи Аттестатов). При таком подходе 

выигрывают все: руководители АН экономят время, Новички получают 

возможность получить знания и зарядиться на дальнейшее обучение.  

 



 За время существования Школы, смело можем сказать, что мы прокачали 

рынок. Мы постоянно  собираем залы по 130 - 150 человек.  
 

 Мы гордимся своим преподавательским составом. Это настоящие 

профессионалы своего дела, что подтверждено регалиями. 
 

 После мероприятий наши спикеры подружились между собой. Так например, 

после для Банков, спикеры (представители 16 банков) создали в Вайбере свою 

группу для общения. Это значит, мы объединяем игроков Рынка Недвижимости!  
 

 У нас отличные партнерские отношения с представителями Кадастровой 

палаты, Росреестром, ИФНС, УФМС и др. Это позволяет нам оказывать помощь 

нашим Слушателям в проведении сделок.  
 

 Слушатели нам доверяют, и это главная ценность. Часто риэлторы даже не 

смотрят программу мероприятия, ориентируясь только на название. Они знают, 

что мероприятие будет информативным и полезным.  
 

 И Конечно, мы гордимся отзывами наших Слушателей 



http://school-inter.ru
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+79024729096 

 Елена Максимча 


