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В Интернете за вас продает сайт 



2-я “волна” интернета 



Проект - цель 



2 подхода к бюджету сайта на год: 

Статья расходов Без проекта С проектом 

Цена проекта с дизайном - от 150 

Цена разработки (станд. движок) от 50 тыр. от 100 

Конверсия 0,5% 3% 

Кол-во целевых пользователей при цене 30 руб. за 
клик 

3000 500 

Кол-во обращений / цена лида 15 / 6 тыр. 15 / 1 тыр. 

Рекламный бюджет в месяц 90 тыр. 15 тыр. 

Бюджет за год: 
(экономия во 2-м варианте - 700 тыс.) 

50 + 90*12 = 
1,13 млн. 

250 + 15*12 =  
430 тыр.  

Цель: получать 15 обращений в месяц с сайта 





Участники процесса проектирования 
Тип проекта 
и ТЗ 

Участники 
проектирования 

Зачем нужен Обычно Хорошо 

Маркетингов
ый 

Проектировщик знает, как управлять конверсией и 
опыт других проектов 

- 60% 

UI/UX-дизайнер знает, как управлять вниманием - 30% 

Заказчик  знает особенности бизнеса и 
клиентов 

- 10% 

Структурный Проектировщик + 
аналитик 

знает, что важнее - 80% 

Заказчик определяет предпочтения  90% 10% 

Разработчик  знает, как проще сделать 10% 10% 



Проектировщик - ваш представитель 
перед разработчиком 

МП + Д + [В + (Р + А + ТД)] + НК 

Разделяйте и контролируйте 



3 “З” = 3 “П” 



Простые элементы конверсии 



Проектируйте “мелочи” 



“Мобилизируйтесь” 



 
Пример: 
4-й шаг диалога на странице услуги “Купить” 
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