
ИПОТЕЧНОЕ СТРАХОВАНИЕ: НОВЫЕ 
ВОЗМОЖНОСТИ ДЛЯ УЧАСТНИКОВ РЫНКА

Абсолют Страхование.
Защита Ваших успехов
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О КОМПАНИИ

с 1992 1.02 млрд 

рублей

ruА+ рейтинг

надежности

23 региона

присутствия

На страховом 
рынке

Уставной 
капитал

Прогноз по 
рейтингу 

«Стабильный»

Компания 
федерального 

уровня
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ЦИФРОВИЗАЦИЯ ИПОТЕЧНЫХ СЕРВИСОВ НА РЫНКЕ

Мультифункциональные сервисы для участников

рынка недвижимости позволяют:

• Подобрать объект недвижимости

• направить заявку на одобрение ипотеки в Банк

• Провести оценку объекта

• Записать клиента на сделку

Онлайн решения Банков для партнеров позволяют:

• Подать заявку на одобрение кредита

• Подать и в максимально короткие сроки одобрить

объект недвижимости в Банке

• Записать клиента на сделку

Ипотечные брокеры для участников рынка

недвижимости позволяют:

• Подать заявку в несколько банков на одобрение

кредита

• Сравнить предложения кредиторов

• Одобрить объект

• Записать клиента на сделку
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ИПОТЕЧНОЕ СТРАХОВАНИЕ ДЛЯ 

УЧАСТНИКОВ РЫНКА НЕДВИЖИМОСТИ

Агрегаторы по расчету условий страхования позволяют:
• сделать расчет для клиента по выбранному Банку в нескольких страховых

компаниях
• Возможность купить/оформить полис онлайн (доступна для нескольких

банков)
• Отправить заявку на рассмотрение в страховую компанию

Личные кабинеты для партнеров:
• сделать расчет для клиента по выбранному Банку;
• Одобрить заявку в страховой компании
• Оформить для клиента договор страхования

Платформы для партнеров по страхованию:
• сделать расчет для клиента по выбранному Банку в нескольких страховых

компаниях;
• Одобрить заявку в страховой компании
• Оформить для клиента договор страхования
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ЦИФРОВЫЕ РЕШЕНИЯ 

ОТ «АБСОЛЮТ СТРАХОВАНИЕ»
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ОНЛАЙН-РЕШЕНИЯ
для страховых посредников через 

web-интерфейсы 

 личный кабинет агента WEB-SALE для 
оформления полисов ипотечного страхования по 
продуктам ИПОТЕКА Сбербанк ЖИЗНЬ и 
ИМУЩЕСТВО 

 многофункциональные виджеты для виртуальных 
площадок ипотечных партнеров  по продуктам 
ИПОТЕКА Сбербанк ЖИЗНЬ и ИМУЩЕСТВО 
(полный цикл онлайн-скоринга и оформления 
полиса онлайн)

Данные решения предоставляют возможность
обслуживать клиентов по ипотечному страхованию
полностью дистанционно с применением офертных
форм страховой документации, позволяющих
направить по электронной почте вместе со ссылкой
на оплату счета онлайн полис клиенту без
необходимости его подписания со стороны
Страхователя. Сразу после оплаты договора
Клиент может передать его в Банк.
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ПЛАТФОРМА

В2В-ИПОТЕКА 

20 октября 2020 – релиз 

 Многофункциональная ипотечная платформа полного цикла,

учитывающая потребности всех участников ипотечного рынка: банки,

застройщики, агентства недвижимости, риэлторы, агенты.

Обеспечивает оперативное согласование и оформление полисов по

ипотеке

 Гибкие интеграционные возможности (API)

 Оформление и оплата договора по принципу «одного окна»: весь путь

от предварительного расчёта, подачи заявки с прикреплением

документов до получения согласования андеррайтеров и оформления

страховой документации
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ПЛАТФОРМА ПО ИПОТЕКЕ: ОСНОВНЫЕ ВОЗМОЖНОСТИ

Авторизация и регистрация

На платформе предусмотрено несколько типов ролей:
• Администратор

 создание/ удаление/блокировка учетных записей  
менеджеров в рамках своей группы

 Формирование отчетности по каждому из менеджеров, 
так и в целом по своей Компании 

 Отслеживание активности по заявкам
 Возможность настройки доступных для менеджеров 

функций и отображения данных по отчетам и заявкам

• Менеджер
 Доступ к функционалу платформы от предварительного 

расчета до формирования и выдачи договора 
страхования

 Формирование отчетности по заявкам в работе

Для партнеров предусмотрена возможность 
индивидуальных настроек по лимитам страховых сумм, 
перечню Банков, возрасту заемщиков, подлежащих 
страхованию, лимитам  медицинского обследования
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ПЛАТФОРМА ПО ИПОТЕКЕ: ОСНОВНЫЕ ВОЗМОЖНОСТИ

Предварительный расчет

• Возможность при выборе минимального числа 
параметров произвести расчет стоимости по 
ипотечному страхованию для нескольких 
банков, которые рассматривает клиент и 
оценить расходы на страхование;

• Возможность отправить на почту Клиенту 
информационный расчет, как по всем банкам, 
по которым делали расчет премии, так и только 
по тем, что заинтересовали Клиента

• На этом этапе настроены проверки 
необходимости прохождения клиентом 
медицинского обследования 



B2B ПЛАТФОРМА «ИПОТЕКА» 10

Заявка и Договор

Возможности:
• Добавление документов от 

клиента.
• Заполнение Анкеты на 

страхование 3 способами 
(совместное заполнение с 
клиентом, скан, СМС клиенту с 
ссылкой на заполнение анкеты 
в ЛК).

• Подписание анкеты клиентом 
по СМС. 

• Настраиваемые параметры 
под каждого партнера 
безанеддеррайтинговой
модели

• Возможность выгрузить или 
направить по почте договор 
страхования, сформировать 
ссылку/счет для оплаты 
Клиентом страховой премии

*Система предусматривает 
формирование договора не только 
классической схеме но и по схеме 
декларативного страхования для 

определённого партнёра.
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НАШИ БАНКИ-ПАРТНЕРЫ ПО ИПОТЕЧНОМУ 
СТРАХОВАНИЮ

http://images.yandex.ru/yandsearch?text=%D1%8E%D0%BD%D0%B8%D0%BA%D1%80%D0%B5%D0%B4%D0%B8%D1%82&img_url=http://unicredit.com.ua/img/logo.gif&pos=2&rpt=simage
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КОНТАКТЫ

Ефимова Лидия

Руководитель Управления ипотечного страхования

тел.: +7 495  025 77 77, доб. 19-16
Моб. +7 915 101 38 22
l.efimova@absolutins.ru 

Лобанов Дмитрий

Руководитель Отдела развития партнерских продаж

тел.: +7 495  025 77 77, доб. 19-53
Моб. +7 964 709 94 05
d.lobanov@absolutins.ru

115280, г. Москва, ул. Ленинская слобода, дом 26, стр. 4 

www.absolutins.ru

mailto:ipoteka@absolutins.ru
mailto:d.lobanov@absolutins.ru
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СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!


