
Лайфхак 

Как сделать самую 
трудную часть работы 
чужими руками 

Секция 
«Информационные ресурсы и технологии на рынке недвижимости» 



Должно ли агентство 
недвижимости 
продавать новостройки? 



Все мои риелторы, или отдельные 
выделенные сотрудники? 

Решено: я продаю новостройки! 

Кто этим займётся?  



Как выстроить отношения с 
застройщиками? 

Сколько у нас Застройщиков в типичном городе-миллионнике? Обычно 50-100 
 
Допустим, все они горят желанием заключить с вами прямой договор. Сколько 
времени уйдёт на то, чтобы договориться, обменяться договорами, согласовать и 
подписать их? 3-4 месяца 
 
За это время вы не можете уделить внимание ни одному клиенту 

месяц месяц месяц 



План развития отдела по 
продаже новостроек 



Нанять и обучить 
менеджера по работе с 
застройщиками 

План развития отдела по продаже новостроек 



Заключить договоры 

План развития отдела по продаже новостроек 



Подготовить базу ЖК 

План развития отдела по продаже новостроек 



Подготовить базу 
регламентов работы 
застройщиков 

План развития отдела по продаже новостроек 



Обучить своих агентов 

План развития отдела по продаже новостроек 



План развития отдела по продаже новостроек 



План работы отдела по 
продаже новостроек 



План работы отдела по продаже новостроек 

Генерировать 
воронку клиентов 

Обновлять базу ЖК Обновлять базу 
регламентов 

Добиваться улучшения 
условий от Застройщиков 

Предоставлять услугу  
бронирования своим 

риелторам 



Было бы неплохо, если 
бы кто-то взял на себя 
эту работу? 



Что нужно, чтобы у вас было 
электричество? 



Что нужно, чтобы у вас было электричество? 

Энергия 



Что нужно, чтобы у вас было электричество? 

Линии 
электропередач 



Что нужно, чтобы у вас было электричество? 

Электростанция 



Что нужно, чтобы у вас было электричество? 

И тогда 
электричество 
появится у вас в 
офисе 



Что нужно, чтобы у вас было электричество? 



Представим себе идеальную 
систему бронирования, 
которая работает на аутсорсе 
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Представим себе идеальную систему бронирования, 
которая работает на аутсорсе 

Прямой договор Комиссия СБ 



Представим себе идеальную систему бронирования, 
которая работает на аутсорсе 
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Прямой договор Комиссия СБ 

Обучение новостройкам 

Профессиональный инструмент 

Актуальная база ЖК и регламентов 

Услуга бронирования 
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По мере роста количества клиентов ваша комиссия 
становится не меньше, чем при работе напрямую 

Прямой договор Комиссия СБ 
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А после выхода на максимальные объёмы 
– даже больше! 

Прямой договор Комиссия СБ 



Спасибо! 


