
АИЖК – постройте бизнес вместе с нами

Петербургский Ипотечный Форум

5 октября 2017 г.
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Что объединяет данные компании?
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ДОМ.РФ

Первые в 
ипотеке

Опыт

Надежность

Масштаб

Цели

Образовано в 1997 году по решению Правительства Российской Федерации. 

"Первопроходцы" ипотечного кредитования в России  

20-летний опыт развития ипотеки, внедрения новых технологий и создания 

стандартов кредитования в России

100% акций принадлежит государству в лице Федерального агентства 

по управлению государственным имуществом (Росимущество)

82 региона Российской Федерации 

ТОП – 3 по объему ипотечного портфеля 

 Развитие ипотеки 

 Развитие рынка Ипотечных ценных бумаг
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Целевая бизнес-модель

Клиенты с  потребностью  
покупки недвижимости

Клиенты, обеспеченные 
недвижимостью и сервисом

Застройщики, 
предложение недвижимости

Классифайды для поиска недвижимости, подбор недвижимости 
риэлторами и агентствами недвижимости

Ипотека от банков и иных 
организаций для приобретения 
недвижимости

Уберизация услуг и товаров
от внешних поставщиков (ремонт, 
мебель, техника)Консультационный центр, повышение 

финансовой грамотности граждан

Финансовые услуги
для участников рынка:  
кредитование застройщиков, 
иных субъектов бизнеса

Арендное жилье АО «АИЖК», удовлетворение потребности
в арендной недвижимости на период строительства и ремонта
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АИЖК предлагает

 дополнительный доход от продаж и сопутствующих ипотечной 
сделке операций

 возможность выдавать ипотечные кредиты, не привлекая 
собственные денежные ресурсы

ДОХОДНОСТЬ

 помощь в запуске ипотеки с «0»
 постоянное совершенствование успешной технологии продаж 

ипотечных кредитов

ПЕРСОНАЛЬНОГО МЕНЕДЖЕРА

 расширение базы клиентов за счет ипотечных заемщиков

НОВЫХ КЛИЕНТОВ 

 широкий ипотечный продуктовый ряд
 регламентированные процессы
 информационные системы и поддержка

КОНКУРЕНТНОЕ ПРЕИМУЩЕСТВО

 маркетинговые материалы и мероприятия
 возможность работать под брендом ДОМ РФ

МАРКЕТИНГОВУЮ ПОДДЕРЖКУ
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Агентская технология – схема процесса

Андеррайтинг

3

Перечисление 
средств 

(аккредитив)

5 

Подготовка 
документов

4

АО «АИЖК»

Поиск клиента

1

Сбор документов

2

Партнер Партнер

Проведение 
сделки

Регистрация 
сделки

6

7
Оплата 

вознаграждения

8

АО «АИЖК»
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Ипотечные продукты АИЖК

Целевой кредит под залог квартиры

от 9,25%
Получите деньги
по выгодной ставке

Приобретение готового жилья

от 9,25%Переезжаем сразу!

Приобретение жилья в новостройке

от 8,75%
Экономим
по-настоящему!

Перекредитование

от 9,00%
Снижаем платеж
по ипотеке

Военная ипотека

9,00%Для участников НИС

Динамика средневзвешенных процентных 
ставок
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9,6%

11,43%

10,1%

Вторичный рынок

Первичный рынок

4 кв. 2016

0,1 п.п.

1,45 п.п.

9,7%

1 кв. 2017 2 кв. 2017 3 кв. 2017
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История успеха
КРЕДИТНАЯ ОРГАНИЗАЦИЯ

ЗАСТРОЙЩИК

АГЕНТСТВО НЕДВИЖИМОСТИ

 расширенная продуктовая линейка
 отсутствие давления на капитал 
 увеличенная клиентская база для x-sale

янв фев мар апр май июн июл авг сен

+533%

янв фев мар апр май июн июл авг сен

+1880%

июл авг сен

+1681%

СТАРТ
СОТРУДНИЧЕСТВА

МАЙ 2017

 реализация объектов недвижимости в 
режиме «одного окна»

 совместные маркетинговые кампании
 повышенная конверсия по сделкам 

 предоставление комплексного 
подхода по покупке квартиры

 возможность организации центра 
жилья без участия банков

объем выдачи более 1 млрд руб
выручка 17 млн руб

объем выдачи более 300 млн руб

объем выдачи более 190 млн руб
выручка 2 млн руб
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Наши партнеры
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Как начать сотрудничество?

Подача заявки на аккредитацию
Заполнить анкету и предоставить документы по компании

ШАГ 1

Подписание агентского договораШАГ 2

Организация обучения, планирование 
работы
Обучение может проходить удаленно

ШАГ 3

Старт продаж
В процессе всех этапов вам будет оказана наша поддержка 

ШАГ 4



Спасибо за внимание!


