
Как малым АН через соц.сети 

получать заявки от лояльных 

клиентов, экономя время и 

деньги на привлечение
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План

1. Почему соц.сети - реальный источник новых 

клиентов.

2. Как простроить путь клиента от подписки до 

заявки.

3. Автоворонка - как работает и почему приходят 

уже лояльные клиенты через нее.

4. 3 бесплатных инструмента в соц.сетях для 

привлечения клиентов.

5. Как увеличивается эффективность действий 

риэлтора, ведущего свой лично-экспертный блог.



Галина Аптулина

● Маркетолог-наставник

● Более 3000 учеников

● Провела более 300 

продающих вебинаров и 

ПЭ, запустила 25 курсов

● Авторская программа 

“Продавай оптом. 

Автоворонка” 



Бонус в рассылке

Руководство “50 идей 

сторис для риэлтора с 

примерами”

В таплинке 2 ссылка



Соц.сети в России

В России количество 

интернет-пользователей, по 

данным Digital 2020, 

составило 118 миллионов.

Численность аудитории 

социальных сетей в России 

на начало 2020 года 

составила 70 миллионов 

пользователей



Автоворонка

Автоворонка – это 

конструктор из постов, 

писем, лид магнита и 

предложения для клиентов, 

пройдя через которые, 

клиент созревает и к вам 

поступает уже 

квалифицированная 

заявка.



Автоворонка

1. Цель - то есть что мы хотим. Клиентов 

на продажу ОН, клиентов на покупку, 

клиентов на новостройки, клиентов на 

инвестиции.

2. Бесплатный готовый продукт. Чек-лист, 

PDF-файл, видео урок, то есть лид-

магнит, который даёт ответ на один 

маленький        вопрос клиента, повышает 

к вам доверие,      дает понимание, что 

вы разбираетесь                   в вопросе, и 

вызывает желание заполнить  заявку.



Автоворонка

3. Сервис, через который идут письма, настроенный 

один раз. Письма поступают клиентам в порядке, 

который вы определили в строгой 

последовательности, чтобы привести клиента к 

нужному Вам результату.



Автоворонка

4. Сайт или приложение «Заявка» во Вконтакте для 

заполнения формы на консультацию.

5. Конвертирующие клиента прямые эфиры, 

вебинары, стримы.

6. Система отработки клиентов. Для агентства 

недвижимости - это сервис для перевода с этапа на 

этап (CRM система), позволяющая помнить о каждом 

клиенте и эффективно работать с запросом.



База клиентов = доход

● Большое количество запросов от покупателей

● Не все решат свой вопрос сейчас

● Октябрь - еще будет поток

● Возможность продавать квартиры: быстро (за 1 

день), не использовать порталы, эксклюзив 

(никто не ворует ОН)

● Не будет провалов в потоке клиентов



Клиенты, возможности агентов

Клиенты из соц.сетей приходят лояльные, понимают, 

что Вы-риэлтор и берете комиссию, “Давно Вас знаю”.

Агенты достигают результата, потому что: 

1. Они не бегают за клиентами 

2. Они диктуют условия работы 

3. Могут выбирать с кем работать и не брать всех 

подряд в работу

4. Нет пробела в клиентах



Результаты

Виноградов Валерий – каждый день 1-2 

заявки

Ипотека Просто – Анна Иконникова – 15 

заявок в день, 5 горячих реальных 

клиентов

Ширяев Алексей - 3-4 ОН в месяц 



Автоворонка в Инстаграм

Человек попадает в аккаунт

Смотрит на регулярность, читает 

посты, смотрит сторис и ПЭ

Смотрит хайлайтс “Бонус”

Хочет получить что-то бесплатно

60% клиентов - отложенный 

спрос



Автоворонка в Инстаграм

Проходит в мультиссылку - здесь 

его ждет лид-магнит при подписке

Подписывается в емейл базу или в 

мессенджеры

Получает лид-магнит и еще серию 

писем

После прогрева попадает на сайт и 

делает заявку

Если нет, то продолжает находится 

в рассылке 



3 бесплатных инструмента

● Посты (2-4 в неделю)

● Сторис (5-10 в день)

● Прямые эфиры (1 раз в 

неделю)



Эффективность

● Навыки копирайтинга, 

публичных выступлений, 

алгоритма поиска 

покупателей на ОН

● Увеличивают 

эффективность в 3-5 раз



Фишки

● Создав 1 раз, при настроенной 

рекламе, получаете клиентов 

постоянно, 24/7

● Делает самую трудную работу -

привлекает и прогревает 

клиентскую базу



Фишки

● Можно делегировать часть 

технической работы - никто 

не сможет ее забрать с 

собой - настроена на Вас, 

как эксперта



Фишки

● Для Директоров - можно 

использовать на привлечение 

новых сотрудников

● Для Директоров небольших АН -

возможность передать клиентов 

своим агентам и обучить это делать 

своих



ВОПРОСЫ



Кому актуально обсудить со мной лично 

свою ситуацию на видеосвязи?

Запишитесь на стратегическую сессию

Выберите время в календаре

Заполните анкету



Бонус в рассылке

Руководство “50 идей 

сторис для риэлтора с 

примерами”

В таплинке 2 ссылка

+7909-355-05-09


