
СЕРГЕЙ ГАЛАЛУ

генеральный директор АН «Итака»

РАБОТА РИЭЛТОРСКОЙ КОМПАНИИ                                              

НА КРИЗИСНОМ РЫНКЕ



ПОКУПАТЕЛЬСКАЯ 

АКТИВНОСТЬ

*   Данные за период январь-август 2015 года 

к аналогичному периоду 2014 года, Санкт-Петербург 

ВТОРИЧНЫЙ 

РЫНОК

НОВОЕ 

СТРОИТЕЛЬСТВО

2014 год 2015 год

- 20%

2014 год 2015 год

- 35%

2014 год 2015 год

АРЕНДА

- 20%



ЦЕНЫ РЕАЛЬНЫХ СДЕЛОК

92 244
90 949

95 526

98 120

95 150

92 575

ДИНАМИКА СРЕДНЕЙ ЦЕНЫ КВАДРАТНОГО МЕТРА НЕДВИЖИМОСТИ              

НА ВТОРИЧНОМ РЫНКЕ ПЕТЕРБУРГА, РУБ.



72 661 77 863 76 652

94 491
82 923 81 307

65 147 65 819
65 162

69 777
66 173 65 366

цена спроса СПб цена спроса Пригороды

ДИНАМИКА СРЕДНЕЙ ЦЕНЫ КВАДРАТНОГО МЕТРА НЕДВИЖИМОСТИ              

НА ПЕРВИЧНОМ РЫНКЕ ПЕТЕРБУРГА И ПРИГОРОДОВ, РУБ.

ЦЕНЫ РЕАЛЬНЫХ СДЕЛОК



РАБОТАЕМ НАД СОБОЙ

1. СОКРАЩЕНИЕ ИЗДЕРЖЕК НА 30%

2. ОПТИМИЗАЦИЯ ФИЛИАЛЬНОЙ СЕТИ

3. РАБОТА С ЛЮДЬМИ

4. АКТИВИЗАЦИЯ ПАРТНЕРСКИХ ПРОГРАММ



ОПТИМИЗАЦИЯ 

ФИЛИАЛЬНОЙ СЕТИ

ОТКРЫТИЕ НОВЫХ ОФИСОВ

ЗАКРЫТИЕ 

НЕЭФФЕКТИВНЫХ ОФИСОВ

ПЕРЕМЕЩЕНИЕ ОФИСОВ



НОВЫЕ ОФИСЫ

ДЕВЯТКИНО

ПАРНАС

ПЕТРОГРАДСКАЯ СТОРОНА

ВАСИЛЬЕВСКИЙ ОСТРОВ

ПЕТЕРГОФ

СОСНОВЫЙ БОР



СОВРЕМЕННЫЙ АГЕНТ

ЦЕЛЬ УЧЕБНОГО КУРСА – ПОВЫШЕНИЕ ЭФФЕКТИВНОСТИ РАБОТЫ ДЕЙСТВУЮЩИХ И 

ПРИВЛЕЧЕНИЕ ПОТЕНЦИАЛЬНЫХ СОТРУДНИКОВ.

В ОБУЧЕНИЕ ВХОДИТ: 

1. ФОРМИРОВАНИЕ КЛИЕНТСКОЙ БАЗЫ

2. РАБОТА В CRM

3. ПРОДВИЖЕНИЕ ОБЪЕКТОВ

4. ОНЛАЙН-КОНСУЛЬТИРОВАНИЕ

5. РАБОТА В СОЦИАЛЬНЫХ СЕТЯХ



КОРПОРАТИВНЫЕ РЕСУРСЫ 

ДЛЯ АГЕНТОВ

1. ВОЗМОЖНОСТЬ РАБОТЫ В CRM - ДОСТУП КО ВСЕМ РАЗРЕШЕННЫМ ДАННЫМ, В 
ЧАСТНОСТИ, К ПОЛНОЙ ИНФОРМАЦИИ ПО СВОЕЙ СДЕЛКЕ И К АНАЛИТИЧЕСКИМ ОТЧЕТАМ.

2. КОРПОРАТИВНЫЙ E-MAIL. РАССЫЛКА ВАЖНЫХ И ИНТЕРЕСНЫХ ИНФОРМАЦИОННЫХ 
МАТЕРИАЛОВ.

3. КОРПОРАТИВНАЯ SIM-КАРТА - НОМЕР ТЕЛЕФОНА, КОТОРЫЙ АГЕНТ ИМЕЕТ ПРАВО 
УКАЗЫВАТЬ В РЕКЛАМЕ СВОИХ ОБЪЕКТОВ.

4. КОРПОРАТИВНЫЕ АККАУНТЫ В СОЦИАЛЬНЫХ СЕТЯХ (ДЛЯ ЖЕЛАЮЩИХ). ВОЗМОЖНЫЕ 
СЕТИ - ВКОНТАКТЕ, FACEBOOK, TWITTER, LIVEJOURNAL.

5. КОРПОРАТИВНЫЙ АККАУНТ В SKYPE (ДЛЯ ЖЕЛАЮЩИХ).



ИНФОРМАЦИОННАЯ СИСТЕМА 

КОМПАНИИ

CRM - ИтакаКольцо сайтов

Управление 
персоналом

Информационный 

центр

Электронный

документооборот

Внутренний портал

Управленческий учет



ВНУТРЕННИЙ ПОРТАЛ



ВЕБИНАРЫ



ПАРТНЕРСТВО

ПРЯМОЙ  ОБМЕН 

ПРОЕКТАМИ И КЛИЕНТАМИ



СЕРГЕЙ ГАЛАЛУ

генеральный директор АН «Итака»

8 (921) 943 69 33

gsa@itaka.ru

СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ!


