


Эволюция онлайн-сервисов  

поиска и продажи недвижимости  

для участников рынка 

Сергей Роменский 



Эволюция рекламных  
каналов в интернете 



Медийная реклама 
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Контекстная реклама 
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Размещение в базе 
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А в итоге мы всё равно считаем 
стоимость звонка 



Может проще? 
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Как получить покупателя? 

1.  Найти и выбрать площадку для рекламы 

2.  Провести аналитику показов, переходов,  
фрода, настроить таргетинги,  … 

3.  Работать с сайтом и конверсией 

4.  Получить звонок 

5.  Сконвертировать звонок в сделку 
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А с целевым звонком 

1.  Найти и выбрать площадку для рекламы 

2.  Провести аналитику показов, переходов,  
фрода, настроить таргетинги,  … 

3.  Работать с сайтом и конверсией 

4.  Получить звонок 

5.  Сконвертировать звонок в сделку 
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Эволюция 
Яндекс Недвижимости 



О проекте 
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Проект запущен  
в 2010 году 

Приём объявлений  
с 2014 года 

Топ-3 проектов 
недвижимости 



Новостройки: начало 
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Октябрь 2014 — запуск  
в СПБ и Ленинградской области 

Февраль 2015 —  
в Москве и области 



Поиск Яндекса 
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Страница подбора новостроек 
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Карточка новостройки (верх) 

17 



Карточка новостройки (квартиры) 
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Звонки 2.0 
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Звонки: как это работает 
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Ваша ставка —  
4000 ₽ 

Ставка другого участника — 
2000 ₽ 

Вы платите 2050 ₽ 



Воронка продаж 
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Ваша ставка на Яндекс Недвижимости 

Количество показов ЖК 

Количество просмотров телефонов ЖК 

Количество целевых звонков 

Сделка 



Спасибо за внимание! 

romensky@yandex-team.ru 

+7 812 633-36-00, доб. 3859 

Роменский Сергей 

Директор Яндекс.Недвижимости 


