
«АВЕНТИН»: СЕКРЕТЫ УСПЕХА  

НА ЛОКАЛЬНЫХ  

И РЕГИОНАЛЬНЫХ РЫНКАХ 

ЖИЛИЩНЫЙ КОНГРЕСС, 30 СЕНТЯБРЯ 2016 г.  



История «АВЕНТИНА» берет свое 

начало в 1994 году.  

 Диверсификация, специализация.  

 Стратегия лидерства по качеству услуг.  

 Миссия: «Быть лидером по качеству 

сервиса на рынке недвижимости, 

удовлетворяя потребности наших клиентов 

на высочайшем профессиональном 

уровне». 

ИСТОРИЯ УСПЕХА: САНКТ-ПЕТЕРБУРГ 

 

 

 

 

 
 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

СЕРТИФИКАТЫ 
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МИССИЯ КОМПАНИИ 

 Персонал 

 Командный дух 

 Качество и 

профес-

сионализм 

 Репутация 

 Развитие и 

самосовер-

шенствование 

НАШИ ЦЕННОСТИ 
 2007 год: 

 «Быть лидером по качеству сервиса на рынке 

недвижимости, удовлетворяя потребности наших 

клиентов на высочайшем уровне» 
 

 2013 год: 

«Быть лидером по качеству услуг и сервиса на рынках 

недвижимости и юриспруденции, комплексно 

удовлетворяя потребности наших клиентов на 

высочайшем профессиональном уровне» 
 

 2016 год:  

«Быть лидером по качеству услуг и сервиса на рынке 

недвижимости России, комплексно удовлетворяя все 

потребности наших клиентов в сферах недвижимости и 

юриспруденции на высочайшем профессиональном 

уровне во благо наших клиентов, процветания и 

роста благосостояния сотрудников». 4 



Профессиональное  

признание – 2009 

"Лучшая 

брокерская 

компания России" 

НАШЕ РАЗВИТИЕ 

2009-2013 гг. 

Status Media-

2013  

«Проект года» 

КАИССА – 2012 

«За наиболее  

динамичное развитие  

на рынке недвижимости» 

«Лучшая  

брокерская компания  

на рынке коммерческой  

недвижимости» 

КАИССА – 2013 

«Лучшая  

риэлторская компания» 

КАИССА – 2005  

«За наиболее  

динамичное развитие» 

КАИССА – 2007 

«Лучшая риэлторская  

компания 

 малого бизнеса» 

КАИССА – 2008 

«За вклад в развитие  

передовых технологий  

на рынке недвижимости» 

Gazelle Бизнеса 

2006 

«По результатам деятельности 

за 2003-2005 годы как самая 

быстрорастущая открытая 

фирма». 

2005-2008 гг. 
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НАС РЕКОМЕНДУЮТ 

НАШИ КЛИЕНТЫ: 

80% НАШИХ КЛИЕНТОВ ПРИХОДЯТ К НАМ ПО РЕКОМЕНДАЦИИ! 
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  БЕЗОПАСНОСТЬ: 
• Юридическое сопровождение всех сделок 

• Страхование профессиональной ответственности 

 

  КАЧЕСТВО: 
• Современная организация бизнес-процессов 

• Профессионализм и многолетний опыт работы сотрудников 

• Услуги, соответствующие государственному стандарту 

• Работа во всех сегментах рынка недвижимости 

  УДОБСТВО: 
• Непосредственное взаимодействие со специалистом,   

  принимающим решения 

• Работа по доверенностям и контроль через систему   

  отчетности качества 

• Работа по принципу «одного окна» 

  ЭФФЕКТИВНОСТЬ: 
• Налаженное взаимодействие со всеми гос. органами  

• Членство в профессиональных и общественных  

  объединениях 

НАШИ ПРЕИМУЩЕСТВА 

НАШИ ПАРТНЕРЫ 
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  РАБОТА ВО ВСЕХ СЕГМЕНТАХ РЫНКА НЕДВИЖИМОСТИ 
 

  РАБОТА ВО ВСЕХ СЕГМЕНТАХ РЫНКА ЮРИСПРУДЕНЦИИ 

 СОГЛАШЕНИЯ С ЛИДЕРАМИ СМЕЖНЫХ ОТРАСЛЕЙ 
 

МЕЖРЕГИОНАЛЬНОЕ/МЕЖДУНАРОДНОЕ 

СОТРУДНИЧЕСТВО 
 

УТП-ПРИНЦИП ОДНОГО ОКНА 

НАШИ ПАРТНЕРЫ 
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СОСТАВЛЯЮЩИЕ УСПЕХА 

Архангельск: 

«Северный дом» 

…. 

Барнаул: 

…. 

«Гнездо» 

«Гравитон» 

«Ключ риэлт» 

«Статус» 

…. 

 

………….. 

 

 

 

От «А» до «Я»: 
  Четкое позиционирование 

 Профессионализм сотрудников: 

постоянное повышение квалификации 

+  новые методы обучения 

(«ROUNDY») 

  Современные технологии: CRM 

    Платформа: ЦРК CRM 

 Межрегиональное сотрудничество: 

партнеры по всей России  
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СЕКРЕТ  УСПЕХА – ПАРТНЕРЫ! 

По обучению – «ROUNDY» 

 

По технологиям – ЦРК CRM 

 

По сделкам – вся Россия! 
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ИСТОРИЯ УСПЕХА:  ПСКОВ 

 

«Лучшая 

брокерская 

компания на рынке 

продажи жилья 

России 

численностью 

сотрудников от 30 

до 100 человек» 

 

НАГРАДЫ 

Профессиональное  

признание – 2015 

2008 год: 
КРУПНЕЙШАЯ ПСКОВСКАЯ КОМПАНИЯ, 

ЧИСЛЕННОСТЬЮ 8 ЧЕЛОВЕК 

+ 

 ПЕРЕДОВЫЕ ТЕХНОЛОГИИ ПИТЕРСКОГО АВЕНТИНА  

 

2015 год: 

«ЛУЧШАЯ БРОКЕРСКАЯ КОМПАНИЯ НА РЫНКЕ 

ПРОДАЖИ ЖИЛЬЯ РОССИИ ЧИСЛЕННОСТЬЮ 

СОТРУДНИКОВ ОТ 30 ДО 100 ЧЕЛОВЕК» 

 

2016 год: 
> 75% РЫНКА 

> 100 СОТРУДНИКОВ 

86 СДЕЛОК В ГОД – ПОКАЗАТЕЛЬ ЛУЧШЕГО 

СОТРУДНИКА ГОДА 
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УНИКАЛЬНЫЙ ПРОЕКТ 

ГК «АВЕНТИН»  

(Санкт-Петербург, Псков) 

+   

ГП «Компаньон»  

(г. Челябинск) 

 

 

 «АВЕНТИН и Компаньон. 

Недвижимость Сочи»  

(БОЛЬШОЙ СОЧИ) 
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«ОТКРЫТИЕ 2016 ГОДА» 

БЛЕСТЯЩИЙ СТАРТ: 

Победитель 

конкурса «Рынок 

недвижимости в 

Сочи» Вид из окна Сочинского  

офиса на набережную 

Партнеры возле входа в  

Адлерский офис 

12 



13 

 «Доверие потребителя-2015». 

Риэлторское агентство, 

пользующееся наибольшим 

доверием потребителя на рынке 

Санкт-Петербурга 

 

 «CREDO-2016». Лучшая 

риэлторская организация Санкт-

Петербурга и Ленинградской 

области на рынке 

межрегиональных сделок 

 



ПРИГЛАШАЕМ ВАС  

НА НАШ СТЕНД  

B-6! 

СПАСИБО ЗА ВНИМАНИЕ! 

Валерий Виноградов 

 

Президент ГК 

«АВЕНТИН», 

Вице-Президент РГР, 

Вице-президент АРСП, 

Член общественного 

совета по развитию 

малого 

предпринимательства 

при Губернаторе Санкт-

Петербурга 

 

Тел: (812) 948-68-65 

vinogradov@aventin.ru 

www.aventin.ru 
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https://www.facebook.com/pages/Авентин-Недвижимость-Юриспруденция/352635148262998?ref=hl
https://vk.com/club7579390

