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Строительство Реализация Эксплуатация

Текущий этап цифровизации –
лоскутная автоматизация процессов



сайт crm-система

Яндекс Метрика

Google Analytics

колтреккинг

Сквозная аналитика

1CАТС

Динамическое 
ценообразование

Личный кабинети клиента



Главный критерий 
цифровой зрелости: 

принятие решений на 
основе данных

─ наличие цифровых систем для всех 
этапов/бизнес процессов

─ сквозная интеграция всех систем -
единые сквозные сущности

─ культура принятия решений на 
основе данных



CRM ДИНАМИЕСКОЕ
ЦЕНООБР-Е

ЛИЧНЫЙ 
КАБИНЕТ 
КЛИЕНТА



КЕЙС 1
Объединяем базовое ценообразование

и crm в помощь продавцу

и покупателю на сайте



Как применяется базовое ценообразование?

НИКАК!
ФАЙЛ НА 
СЕРВЕРЕ

НАДО 
ИСКАТЬ

ДАВАЙТЕ 
СДЕЛАЕМ 
НОВОЕ







Показываем продавцу главные преимущества

Связь CRM и динамического ценообразования



Показываем продавцу все преимущества



КЕЙС 2
Быстрый запуск 
динамического ценообразования 
на этапе продаж



Разметка на старте 
для сайта и CRM

Разметка для 
ценообразования



КЕЙС 3 Онлайн покупатели –

это новые лиды



КАБИНЕТ ОНЛАЙН ПОКУПКИ 
КВАРТИРЫ



Загрузили 
документы.

1. Надо проверить

2. Надо дать ответ

3. Перепроверить



Связь CRM и личного кабинета клиента

личный кабинет клиента CRM –для продаж и сопровождения сделки



КЕЙС 4
CRM-маркетинг 
в личном кабинете клиента
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