
КАК ОДИН ИЗ СПОСОБОВ ПРОДВИЖЕНИЯ 
ЭКСКЛЮЗИВНЫХ ОБЪЕКТОВ 

Томаровская Ирина, 
«АРЕВЕРА-Недвижимость», г. Красноярск 



 Система партнерских продаж — аналог 
американской МЛС 

 
 В СПП риэлторы обмениваются 

профессиональной информацией, 
реализуя главный принцип: 

   «Сегодня я помогу продать тебе 
объект - завтра ты поможешь мне!» 



  

уникальные, 
готовые к продаже объекты мотивированных 

продавцов, понимающими суть и ценность 
работы профессионального риэлтора, готовые 
оплачивать его работу, 

по всем объектам предусмотрено 
вознаграждение для риэлтора, который 
поможет продать объект, 

все предложения для покупателя БЕЗ ОПЛАТЫ 
УСЛУГ РИЭЛТОРА  





Каким способом охватить 
бОльшую аудиторию 

и потенциальных покупателей, 
и риэлторов? 

 
 



 
 
 



  
 привлечь компаниям, продающих 

ЭКСЛЮЗИВ и готовых делиться 
частью своей комиссии, другие АН к 
возмездному сотрудничеству в 
поиске покупателя (Дистрибьюторов) 

  
   



  
 возможность АН продавать не 

только свои эксклюзивы, а десятки 
объектов недвижимости других АН и 
получать за это от них 
вознаграждение 

  
   



  
 экспортировать информацию об 

объектах из БСПП в любой другой 
ресурс со своими контактами и без 
изменения цены: 
 опубликовать на своем сайте, 
 включить в распечатки, 
 размещать в СМИ 

  
   



Дистрибьюторы могут работать 
с БСПП: 

апрн.рф 
на «зеркале» БСПП сайта АН 

с контактами Дистрибьютора 



ВМЕСТЕ ВЫГОДНЕЕ! 
 

 
 



Томаровская Ирина, 
заместитель генерального директора 
 

info@arevera.ru 
+ 7-902-942-22-00 
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