
БКН-профи 
Программный комплекс, как бизнес-инструмент 

для увеличения продаж 
в условиях оптимизации расходов 



БКН-ПРОФИ — программный 
комплекс для автоматизации 
задач риэлторских компаний 

 Создавался по 
техническим заданиям 
риэлторских компаний. 

 Лучшее от 
мультилистинговых 
систем + самые 
нужные вещи из CRM. 

 Адаптирован для 
регионов. 



Отличия 

 Это НЕ CRM общего назначения. 
 Это НЕ программа ведения базы объектов. 

 Это: 
− Инструмент контроля и управления работой 

сотрудников. 
− Автоматизация постановок объектов в рекламу. 
− Взаимодействия с клиентом от заявки до сделки. 
− Поддержка сайта компании. 



Кто продает? 

 Продают риэлторы 
 Продает реклама 

Как контролировать 
риэлторов и управлять 

продажами? 



Журнал активности 



Управление сотрудниками 



Контроль и управление фирмой 

Для руководителей: 
 

     Работу каждого сотрудника легко оценить и   
  проконтролировать. 
     Просто и понятно вводить в работу новых        
  сотрудников. 
     В случае увольнения — легко передавать дела 
     Иерархическая система доступа к объектам с      
  разделением по рынкам. 



Удобство работы 

Для агентов: 
 
 Удобно работать с заявками клиентов 
 По настоящему удобно работать с объектами 

недвижимости: 
 Легко подбирать объекты недвижимости для 

клиента 
 Легко и быстро ставить объекты в рекламу 

 



Работа с объектами 
недвижимости 



Автоматизация работы с 
объектами недвижимости 

 Для каждого объекта недвижимости, внесенного в 
базу, можно определять разные тексты рекламных 
объявлений 



Автоматизация работы с 
объектами недвижимости 

 Автоматическая публикация объектов на 
сайте компании 



Кто продает? 

 Продают риэлторы 
 Продает реклама 

Эффективный способ сбора, 
обработки и выгрузки рекламной 

информации 



Постановка в рекламу 



Отчеты и аналитика 
 Для менеджера: 

− О работе агента. 
− О проделанной работе по объекту (в т.ч. история постановок 

объекта недвижимости.) 
 Для клиента: 

− Куда и по какой цене был размещен объект (с фото и ценами 
рекламного ресурса). 

 Для руководителя агентства: 

− Финансовые отчеты по рекламе. 
− Отчеты по количеству выходов объектов в рекламу. 
− Отчет по рекламе с группировкой по изданию, периоду, 

рубрике. 
− Отчет по счетам сотрудников. 
− Для каждой рекламной выгрузки отслеживается ее состояние. 



Терминал диспетчера 



Спрос 



Резюме 

 Новый программный комплекс, уже адаптирован 
под все бизнес-процессы риэлтерских компаний 

 Удобен как для агента, так и для руководителя 
 Предоставляет широкие возможности по 

размещению рекламы, как online, так и offline 
 Позволяет работать удаленно, везде где есть 

интернет. 
 Интуитивно понятный интерфейс. 
 Не требует долгого обучения и адаптации 

сотрудников 
 Экономит ресурсы компании 
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