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У кого что болит, — у того и слоган о том же! 
Народная мудрость. 





Инфобизнес - это бизнес по 
продаже информации (знаний), 
которая несет в себе какую-то 
полезную составляющую и эту 
информацию как-то можно 
применить. Информация из Интернет. 



 
 

Секрет маркетинга: правило 5% 
 



Оффер Уникальное 
торговое 
предложение 
(УТП). 



 
 
 

Первые УТП 



Выгода непременно должна быть 
уникальной, т.е. такой, о которой ещё не 
заявили конкуренты (не смогли или не 
успели); 
 
УТП обязано вызывать удивление и 
интерес: вторгаться в разум и 
одновременно будить «громким 
звонком» эмоции. 
 
Уникальное торговое предложение 
может иметь всего 1-2 незначительных 
отличий от УТП конкурентов. 













Без внятного ТЗ — результат ХЗ 
 





Своих героев надо знать в лицо 



Что можно взять в обучение 
риэлторов? 





Что можно взять в обучение 
риэлторов? 











Пример объявления о наборе 







Спасибо за внимание! 
Успехов Вам и процветания! 

 
trenergusev@mail.ru 
 
Im_realist@mail.ru 
 
Skype: alex.realist 

+7 921 943 82 28   
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